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	Ezt a könyvet azzal a céllal írták, hogy a lehető legpontosabb és legmegbízhatóbb információkat nyújtsa. Szükség esetén fordulj szakemberekhez, bármelyik itt támogatott lépés megkezdése előtt.

	Ezt a nyilatkozatot az Amerikai Ügyvédi Kamara és a Kiadók Szövetségének Bizottsága is tisztességesnek és érvényesnek tekinti, és jogilag kötelező az Egyesült Államok egész területén.

	Továbbá, az alábbi könyv bármilyen továbbítása, másolása vagy sokszorosítása, beleértve a pontos információkat is, törvényellenes cselekménynek minősül, függetlenül attól, hogy elektronikusan vagy nyomtatott formában történik. A jogi hatály kiterjed a könyv másodlagos vagy harmadlagos másolatának létrehozására vagy rögzített másolat készítésére is, és csak a Kiadó írásos engedélyével lehetséges. Minden további jog fenntartva.

	A következő oldalakon található információkat általánosságban igaz és pontos tényeknek tekintik, és így az olvasó általi figyelmetlenség, a kérdéses információk használata vagy helytelen használata esetén, az ebből keletkező cselekmények kizárólag az ő felelősségük alá esnek. Nincs olyan forgatókönyv, amelyben a kiadó vagy a munka eredeti szerzője bármilyen módon felelősnek tekinthető azért a nehézségért vagy kárért, amely az itt leírt információk alapján történő cselekvés után érheti őket..
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	ratulálunk a Határidős kereskedési stratégiák című könyv személyes példányához. Ez a könyv lehetővé teszi, hogy felkészülten kezd el a határidős szerződések kereskedési eszközként való használatát. Megvizsgálunk bevált belépési technikákat a határidős ügyletekhez, valamint a végrehajtásukhoz szükséges technikai elemzési stratégiákat.

	A könyv elsősorban a határidős ügyletek kereskedéséről szól, azonban a határidős piacot más piacok is befolyásolhatják, és gyakran ez meg is történik. A későbbi fejezetekben egyenként megvizsgáljuk ezeket a piacokat, és az utolsó fejezetben megismerkedhetsz a tőzsdén kereskedett alapokkal (ETF-ekkel), amelyek az elmúlt évek egyik legfontosabb és leghasznosabb terméke az egyéni befektetők számára.

	Nagyon sok könyv kapható a piacon, köszönjük, hogy ezt választottad.
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	alószínűleg hallottál már barátaidtól vagy a médiából olyan kereskedőkről, akik profitot termelnek a határidős piacon, és talán feltetted magadnak a kérdést, hogy te is profitálhatnál-e ezekből a globális áringadozásokból. A válasz: igen, te is részt vehetsz a határidős piacon egy kereskedési számla segítségével.

	A határidős piac izgalmas és széleskörű, mivel lehetővé teszi, hogy mindenre határidős szerződéseket köss, a gyapottól és a cukortól kezdve a kamatlábakig és az energiákig. Nem vagy korlátozva csak a globális gazdaság egy szektorára vagy az erős gazdasági időszakokra. Kereskedőként pénzt kereshetsz akkor is, amikor az árak emelkednek, és akkor is, amikor csökkennek a határidős piacon.

	Határidős szerződések

	A határidős piac alapja a határidős szerződés. A határidős piacon való részvételhez meg kell értened, mi az a határidős szerződés és hogyan működik. Kezdjük egy alapvető definícióval, majd áttérünk a szerződések alaposabb megértésére és arra, hogy te hogyan profitálhatsz belőlük. A határidős szerződés egy szerződés egy vásárló és egy eladó között, amelyben az eladó vállalja, hogy egy árucikket/alapeszközt szállít a vásárlónak egy meghatározott dátumon, meghatározott áron. 

	
		
				Szerződések

		

	

	A vásárlók és eladók hozzák létre a határidős szerződéseket. Ez elsőre furcsának tűnhet, ha ismered a részvénykereskedést, ahol a vállalatok határozzák meg a rendelkezésre álló részvények számát. A határidős szerződések eltérnek a tőzsdei részvényektől. Míg a tőzsdei részvények száma véges, addig a lehetséges határidős szerződések száma végtelen. Amíg van vásárló és eladó, együtt létrehozhatnak egy határidős szerződést.

	A határidős tőzsdék nyilvántartják, hogy hány szerződés jött létre, és ezt a mennyiséget volumenként összeírják. A volumen megmutatja, hogy hány szerződés jött létre az egyes árucikkekre vonatkozóan minden kereskedési időszakban. Például, ha a földgáz határidős szerződést nézed, és 75 000-es volument látsz, akkor tudod, hogy aznap 75 000 szerződés jött létre a földgáz határidős ügyletre vonatkozóan.

	A volumen sokat elárulhat arról, hogy mi történik egy határidős szerződéssel, és hányan kereskednek vele, de nem ad teljes képet, mert nem minden volumen származik új kereskedések létrehozásából. A volumen jelentős részét azok a kereskedők hozzák létre, akik már benne vannak egy kereskedésben, és ki szeretnének lépni belőle.

	A határidős kereskedőknek, akik benne vannak egy kereskedésben, és ki szeretnének lépni belőle, új szerződést kell létrehozniuk, hogy ellensúlyozzák a másik szerződésüket.

	Határidős kereskedőként nemcsak arra kell figyelned, hogy hány szerződés jött létre, hanem arra is, hogy ezek közül hány marad aktív. A magas volumen és a magas nyitott kamat a piac jó likviditásának jele, ami azt jelenti, hogy nagyon könnyű lesz gyorsan belépni és kilépni a saját kereskedéseidből kis árfolyamkülönbség mellett. Az alacsony volumen és az alacsony nyitott kamat a piac gyenge likviditásának jele, ami azt jelenti, hogy valószínűleg nehéz lesz gyorsan belépni és kilépni a kereskedéseidből jó áron.

	Vételi és eladási ár

	Nézzük meg a szerződések vásárlóit és eladóit. A határidős szerződéseket két áron jelzik: vételi áron és eladási áron. A vételi ár az az ár, amit akkor kapsz, amikor eladod a határidős szerződéseidet. Az eladási ár az az ár, amit akkor kínálnak, amikor határidős szerződéseket szeretnél vásárolni. A vételi ár mindig alacsonyabb, mint az eladási ár, és a kettő közötti különbséget spread-nek nevezik. Ha egy szerződés volumene alacsony, a vételi és eladási ár közötti spread széles lesz. Ha egy határidős szerződés volumene magas, a vételi és eladási ár közötti spread kevés vagy kicsi lesz. Határid
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