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	Szerzői jog © 2025 ROY GILMER REYNOLDS

	Ez egy szerzői jogi közlemény. A szerzői jogok tulajdonosainak kifejezett írásbeli hozzájárulása nélkül tilos a mű egészében vagy részben reprodukálása, számítógépes rendszerbe való beépítése, illetve bármilyen módon (elektronikus, mechanikus, fénymásolás, rögzítés vagy egyéb módon) történő továbbítása, kivéve, ha azt törvény előírja. Szellemi tulajdon elleni bűncselekményt követhet el, és jogi következményekkel járhat ezen jogok megsértése.

	 


Jogi kötelezettség elkerülése: Korlátozott felelősség

	 

	A szerző saját tapasztalataira és más forrásokra támaszkodik e könyv megalkotásakor, amelyet kizárólag személyes használatra szánnak.

	 

	Éppen ezért mindenféle kifejezett vagy hallgatólagos garanciát elhárítunk. A cikkben található információk és szórakoztatás kizárólag a tájékoztatás és az élvezet nyújtásának célját szolgálják.

	 

	Teljesen nyilvánvaló, hogy a szerző semmilyen tanácsot nem kíván adni, legyen az pénzügyekkel, joggal, orvoslással vagy bármilyen más témával kapcsolatos.

	 

	Ez a könyv nem neked való, ha orvos tanácsát, józan észre vagy szakértői tanácsra van szükséged. A cél csupán információk közlése. Fel kell készülnöd arra, hogy a könyvben szereplő példák nem alkalmazhatók azokra a helyzetekre, amelyekben most találod magad.
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Fejezet: EGY 
Kevés százalék kezeli a többi 95%-ot

	 

	MILYEN INFORMÁCIÓKKAL RENDELKEZNEK A MANIPULÁTOROK, AMELYEKKEL A KÉZEMBEREK NEM?

	 

	Előfordult már, hogy azon tűnődtél, miért van az, hogy egyes emberek kivételes tehetséggel rendelkeznek ahhoz, hogy megszerezzék másoktól, amit akarnak, míg te ezt gyakrabban tapasztalod, mint ahogy szeretnéd? Ami ezt a kérdést illeti, évek óta küzdök vele, és biztos vagyok benne, hogy igen.

	 

	A hatalmas vállalati üzlet lezárására tett összes kísérlet kudarcot vallott, a kudarcarány 95%; a megválaszolandó kérdés az, hogy miért csak egyetlen embernek sikerült. Ha a nők udvarlásáról és akaratuk eléréséről van szó, miért van az, hogy egyes férfiak annyira kiválóak ebben, míg mások egyszerűen nem tudják elérni őket? Vannak bizonyos nők, akik képesek folyamatosan megszerezni, amit a férfiaktól akarnak, és az októl függetlenül lehetetlen megmagyarázni, hogy miért van ez így.

	 


Végső soron minden azon múlik, hogy ezek az emberek mennyire sikeresek más emberek irányításában és kezelésében. Ez a legfontosabb tényező. A kérdés az, hogy mi az a kevéssé ismert tény, amiről tudnak? Megkérdezhetném, hogy milyen folyamatokat használnak?

	 

	Ez a könyv átfogó képet ad azokról a stratégiákról, amelyeket ezek a manipulátorok alkalmaztak céljaik elérése érdekében mind szakmai, mind személyes környezetben. Az információk nagy részét a szerzők saját szavaival közlik, és a könyv egy átfogó elbeszélésként szolgál. Ahelyett, hogy olyan tanácsokat kapnánk, mint amilyeneket egy könyvben olvasnánk, ez egy olyan fajta hagyományos tudás, amely megalapozott és már régóta létezik. Azt fogod tapasztalni, hogy ezeknek a stratégiáknak a másokkal kapcsolatos céljaid eléréséhez való alkalmazása természetes lesz számodra. Másrészt, amikor a gyakorlatba ülteted őket, könnyebben mennek, mint amikor egyszerűen papírra veted őket. Ez azért van, mert egyre gyakoribbá válnak.

	 


Egyetlen dolog számít : Hatékony-e ? ve ?

	 

	A cikkben tárgyalt stratégiák értékeléséhez csak egyetlen módja van: sikeresen elérik-e a céljaimat? Ezeknek a technikáknak nem kell erkölcsileg megalapozottnak, motivációsnak vagy filozófiailag megalapozottnak lenniük ahhoz, hogy hatékonyak legyenek.

	A munkahelyi jelenlét mindenkinek kötelező. Ha ez nem így lenne, a manipulátorok, akik az „emberekkel való bánásmód” képességeire oktattak, már rég elutasították volna őket. Ami itt van, az azoknak az embereknek a köztudatából leegyszerűsített változat, akik attól függően voltak sikeresek vagy buktak el, hogy mennyire voltak képesek másokat rávenni arra, amit akartak.

	Úgy hiszem, hogy a dzsungelre épülő stratégiáik előnyösebbek lesznek számodra, mint az elefántcsonttorony-stratégiák és a karosszék-sejtés, amelyek a témával foglalkozó publikációk többségében megtalálhatók.

	 


Amikor ezt a könyvet írtam a manipulációról, kötelességemnek éreztem, hogy konzultáljak néhány olyan személlyel, akiket jellemzően nem tartanak konvencionálisnak. Korábban megállapították, hogy az elfogadhatóbb lehetőségek, mint például a reklámszakirányon szerzett mesterdiploma, nem érdemelnek figyelmet.

	A Madison Avenue eljárásainak megértésére tett erőfeszítéseim gyümölcstelenek voltak, annak ellenére, hogy minden erőmmel igyekeztem. Sem az egyetem, sem az irodalom nem tudott megtanítani arra, hogyan viselkedjek másokkal; inkább olyan volt, mintha templomba járnék, hogy a bűnről tanuljak. Első pillantásra...

	Úgy tűnt, mintha a témáról semmit sem tudnának. Ahhoz, hogy megértsem, hogyan lehet befolyásolni az embereket, el kellett merülnöm az utcai okoskodók, manipulátorok és szélhámosok kultúrájában.

	Csak így szerezhettem meg ezt a tudást. A becstelen tanáraim kihasználtak, és jelentős összegeket loptak el, miközben ezt tettem. Mindazonáltal az év végére mesteri szintre emeltem annak művészetét, hogyan szerezzem meg másoktól, amit akarok.


A mesterség elsajátítása

	 

	Hogy kihasználják a fellendülő városokban elérhető könnyű pénzt, szélhámosok és manipulátorok költöznek oda, majd amikor a jólét alábbhagy, távoznak. Az 1970-es évek elején, amikor az Egyesült Államok energiaválsággal küzdött, a texasi Houston olajvárosa korábban soha nem látott gazdasági fellendülést élvezhetett.

	Miután Houstonba költöztem, nem volt nehéz kapcsolatba lépnem a szélhámosokkal, mivel a város klubjai dugig voltak áldozatokat kereső szélhámosokkal. Összeköltöztem Hardyval, egy krónikus alkoholistával, aki józanul talán a legügyesebb manipulátor, akivel valaha találkoztam.

	Ez nem sokkal azután történt, hogy elértem úti célomat. Hardy már lihegve szaladt a sarkán, miután egy kávézói pincérnőt üldözött a városba; a nő pedig üldözte őt. Már úton volt Mobile-ból, Alabama államból Houstonba, amikor elfogyott a könnyen megkereshető pénz Dixie-ben.

	 


Amellett, hogy szinte bármibe, beleértve a nőket is, képes volt beilleszkedni bűbájjal, Hardy az ezüstnyelvű ördög megtestesítője volt.

	Sokféle árucikk, többek között enciklopédiák házaló árusításával profitot termelt. Őszintén kétlem, hogy Hardy valaha is három hétnél tovább dolgozott volna egyhuzamban, mielőtt az alkoholizmus úrrá lett rajta, és elvesztette az állását. Mindez annak ellenére történt, hogy Hardy mindig is elég gazdag volt. Az ő irányítása alatt...

	Utánajártam a manipuláció művészetének. Nem sokkal azután, hogy összeköltöztünk, csatlakozott hozzánk egy másik szélhámos, aki végül együttműködött velünk, hogy jelentős összeggel csaljon ki tőlem.

	Ez nem sokkal azután történt, hogy összeköltöztünk. Míg az ország többi része az 1970-es években recessziót élt át, ő a texasi Dallasból érkezett a városba az ország többi részével együtt.

	 


Az egyik szomszédunk egy kaliforniai szélhámos volt, aki azt állította magáról, hogy egy milliomos fia, de életében egyetlen napot sem dolgozott. Vagy ellopta az összes holmiját, vagy rávett valakit, hogy elvegye tőle.

	 

	Mivel a férfi gyakran használt álneveket és hamis személyazonosságot, nem tudtam megállapítani a valódi nevét. Végül sikerült két szélhámost toboroznom, akik ismerték a dallasi férfit, hogy „vendégelőadóként” foglalkozzanak a manipuláció témájával.

	 

	Egy személy New York környékéről Houstonba költözött a keleti parton zajló gazdasági válság következtében.

	Egy másik fellépő egy népszerű szórakoztató volt, aki eredetileg a texasi El Pasóból származott.

	 


Emberekkel foglalkozó szakemberekből álló csapatomat ezek az emberek tették teljessé. Szeretném, ha tisztában lennének azzal, hogy ezek közül a férfiak közül egyik sem illik erőszakos bűnöző profiljába. Tudomásom szerint egyiküknek sem volt semmilyen bűnügyi előélete a múltban.
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